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4 RODZAJE OBIEKCII W ROZMOWACH
Wypisz 4 rodzaje obiekcji w rozmowach sprzedazowych

1.

JAK POKONAC DANE TYPY OBIEKCII?
Wypisz sposoby oraz btedy, jakich nalezy sie wystrzegac.

1. Typ pierwszy

2. Typ drugi

3. Typ trzeci

4. Typ czwarty

/
A

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym!

Sprzedawaj SMIALO! J



Cwiczenie sprawito Ci trudnosé?
PRZECZYTAJ EBOOKA "SKUTECZNA SPRZEDAZ"

Naucz sie jak wej$c w sprzedaiy POZIOM WYZE)
pokonac najtrudniejsze obiekcje i przekonac klientow do zmiany dostawcy!
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CHCE PRZECZYTAC CAt0SC!

www.SKLEP.izakrejcapawski.pl



https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/ebook-skuteczna-sprzedaz-jak-wzbudzac-potrzeby-klientow-i-pokonac-obiekcje/
http://www.sklep.izakrejcapawski.pl/
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Poznajmy sie hlize]!
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Izabela Krejca-Pawski - trenerka ceniona za konkrety
i Swieze spojrzenie. Jej klienci umawiaja 8 spotkan na 11
telefonow, podnosza sprzedaz o 30% i odzyskuja kontrole
nad swoim czasem. Jej misja jest sprawienie, zeby
wszystkie  osoby, ktore sprzedaja i  zarzadzaja
zespotami osiagaty podobne wyniki.

900 osob rocznie rozwija u lzy na szkoleniach umiejetnosci

sprzedazy, umawiania spotkan, zarzadzania czasem
zespotem oraz obstugi klienta. Jako trener odstuchata ponad
2700 nagran rozmow  sprzedazowych  handlowcow,
konsultantow, doradcow i telemarketerow z wielu branz.
Certyfikowany trener sprzedazy. Licencjonowany _ You

konsultant Odpornosci Psychicznej (Mental Toughness 0

MTQ48). Szefowa firmy szkoleniowej IKP Szkolenia.
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