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Umawianie spotkan przez telefon potrafi dac
w kosc! Dziesigtki telefonow i ciggte dni na ,nie’. Klienci,
ktorzy ciggle Cie spfawiaja lub beznamietnym tonem
odpowiadaja ,Dziekuje, ale nie jestem zainteresowany’.
Aby pomoc Ci poradzic sobie z wyzwaniami, jakie
codziennie przed Toba stoja przygotowatam szablony
do budowania skryptow, ktore sprawdzajg sie
w telefonicznych rozmowach z klientami. Uczestnicy
moich szkoleri podnoszg dzieki nim wyniki. Mam Zza
soba tysigce rozmow =z klientami | ponad 1200
odsfuchanych nagran rozmow sprzedazowych jako
trener sprzedazy, wiec wiem, co dziata! Razem

podniesmy skutecznosc kazdej rozmowy sprzedazowey!

Dla kogo s3 te szablony do umawiania spotkan?

- Dla telemarketerow | konsultantow, ktorzy dopiero rozpoczynaja prace

w sprzedazy i potrzebuja podpowiedzi do stosowania od zaraz.

- Dla doradcow, handlowcow i managerow z doswiadczeniem, ktorzy chca
dodac nowe narzedzia sprzedazowe do tych, ktore juz obecnie stosuja aby

podniesc skutecznosc.

- Dla szefow zespofow, ktorzy szukaja lepszych rozwigzar dla swoich ludzi.

Co zyskasz wypetniajgc szablony Twoimi rozmowami?

- Przygotujesz sie do rozmowy ZANIM zadzwonisz, czyli zaplanujesz sukces.

- Dowiesz sie, jak wyglada szablon rozmowy, dzieki ktoremu klient bedzie Cie
stuchat.

- Jasno okreslisz w ktorym momencie rozmowy zaczac ustalac termin
spotkania.

- Zdecydowanie zwiekszysz ilos¢ umawianych spotkan wprowadzajac
skuteczng strategie rozmowy.

Zaczynamy!
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Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym!
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- Umawianie spotkania wedtug 1 strateqii, gdy catg sprzedaz i prezentacje oferty

wykonujesz podczas spotkania z klientem.
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CEL ROZMOWY Z KLIENTEM i CEL MINIMUM

(czym ma sie zakonczy¢ rozmowa) 5 (chociaz czym ma sie zakonczy¢ rozmowa)
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Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! : O\
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Szablon 2 - Umawianie spotkania wedtug 2 strategii, gdy umawiasz sie na spotkania

z klientami ,czeséciowo juz sprzedanymi” przez telefon, a spotkanie stuzy do zamkniecia sprzedazy.

| Ocena wartosci klienta i badanie potrzeb:

——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! ’ O
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Podnies skutecznos¢ umawiania spotkan
podczas 1 DNIOWECO SZKOLENIA otwartego!

Zapraszam Cie na intensywne warsztaty w Warszawie,
15 kwietnia 2019 roku, podczas ktdérych naucze Cie:

- Jak rozpoczynac¢ rozmowe, aby klient chciat z Tobg rozmawiac¢ dtuzej niz
1 minute.

- Jak prowadzi¢ rozmowe, aby KLIENT SAM CHCIAL umowic sie na spotkanie na
jej zakonczenie.

- Podnoszenia skutecznosci dzwonienia zarowno na "zimnej " i ,cieptej” bazie.

- Jak poczuc sie pewnie w rozmowie z klientem, zwiekszajgc swojg motywacje
do dzwonienia.

- Jak pokonywac najczestsze obiekcje klientow dotyczace spotkania bez
uciekania sie nachalnosci czy sztuczek.

Wyjdziesz z treningu z gtowag petng pomystdw oraz listg nowych i tworczych
sposoboéw prowadzenia rozmow. Otrzymasz w nim mojg sprawdzong autorskg
metode umawiania spotkan, ktorg od dawna pracuje z uczestnikami szkolen.
Poprowadze Cie krok po kroku, przez kolejne etapy rozmowy z klientem tak, aby na
jej koniec umowic spotkanie!

Przyjdz na szkolenie z umawiania spotkan:
— Powiem Ci doktadnie, gdzie popetniasz btad, jesli cos blokuje Twoj sukces.

— Pracujemy w oparciu o strategie rozmowy i plan treningowy, ktory jest bardzo
skutecznym narzedziem.

— Daje Ci moje sprawdzone rozwigzania, ktorych sama uzywam do osiggania

wynikow!

TWOJE WYNIKI SPRZEDAZOWE ZALEZA OD ILOSCI
UMOWIONYCH PRZEZ CIEBIE SPOTKAN?
PODNIES ILOSC UMAWIANYCH SPOTKAN W 1 DZIEN
NA SZKOLENIU 15.04.2019 r. w WARSZAWIE

Zapisz sie na stronie

SKLEP.izakrejcapawski.pl

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! : O
Sprzedawaj SMIALO! 4E
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Co modwig uczestnicy
moich szkolen z umawiania spotkan:

,Moim najwiekszym sukcesem po szkoleniu jest to iz potrafie bez jakichkolwiek
obaw zfapac za telefon, zadzwonic | z satysfakcjia ,omijac” obiekcje ktore kiedys
sprawiaty mi wiele problemdw. Wynikiem tego jest umawianie 3/5 spotkari
z architektami z ktorymi wczesniej nie miatem stycznosci’.

Daniel Jasik, przedstawiciel firmy z branzy pokryc dachowych,
Skuteczna sprzedaz i umawianie spotkari

,Byfo to pierwsze przydatne szkolenie w historii mojej pracy zawodowej. Tematyka
szkolenia byla taka sama, jak jego tytut a nie zawsze jest to oczywiste.

Pani I1za mowi bardzo konkretnie, a co za tym idzie, takze praktycznie.
Z pewnoscia to szkolenie przyda mi sie w mojej pracy’.

Michat Bizon, handlowiec
Skuteczne umawianie spotkari

,Zdecydowatam sie na szkolenie, poniewaz chciatam polepszyc moje wyniki
w sprzedazy. Szkolenie polecam wszystkim osobom, ktore chca polepszyc swoje
umiejetnosci i spojrzec ha swoja prace z innej perspektywy. Mnie dafo wieksza
pewnosc siebie | wiekszg ilosc umowionych spotkari’.

Agnieszka Dzieniszewska, doradca,
Skuteczna sprzedaz i umawianie spotkari

Zmienifem sposob telefonowania i udato mi sie umowic 8 spotkan z 11 rozmow.
Jezeli chodzi o same spotkania z klientami, trwaja duzo krocej i fatwie/ mi jest
zakonczyc je pozytywnie. Szybcie, oszczednie/ | duzo fatwiej jest skorzystac
z Twojego doswiadczenia | wiedzy niz zastanawiac sie | wynajdywac wszystko od
poczatku.”

Bartosz Gregufa, doradca ubezpieczeniowy,
Skuteczna sprzedaz i umawianie spotkari

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym!



