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Skuteczne Negocjacje

W jaki sposob przygotowywacd
sie do negocjacji, aby zawsze

osiggacC zamierzone cele ?

FORMULARZ
PRZYGOTOWANIA DO
NEGOCIACII

[zabela Krejca-Pawski
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Instrukcja: wypetnij formularz celéw negocjacji wedtug ponizszych wskazdéwek.

PRZYKtAD:
Gtowny cel negocjacji: ustalenie zasad wspotpracy przy organizacji konferencji.
Zagadnienie/ Ranga dla Ranga dla Cel Cel Jak negocjuje?
szczegotowe partnera mnie minimum maksimum
cele rozméw
Podziat 2- 1- Partner Partner
kosztow wazne priorytetowe | pokrywa pokrywa Merytorycznie,
koszty koszty W oparciu o
wyzywienia wyzywienia, argumen
i cateringu noclegéw
uczestnikow i cateringu
zaréwno
uczestnikéw i
organizatoréw

Stownik:
Ranga: oznaczenia: 1 — priorytetowe, 2 —wazne, 3 — mniej wazne
Jak negocjuje dane zagadnienie/ rodzaje negocjacji : miekko, twardo, merytorycznie

Nastepnie wypetnij ponizsze zestawienie, ktére utatwi Ci poprowadzenie rozmowy.

Zagadnienie/ Ranga dla Ranga dla Cel Cel Jak
szczegoétowe partnera mnie minimum maksimum negocjuje?
cele rozméw

Zagadnienie/ Ranga dla Ranga dla Cel Cel maksimum | Jak negocjuje?
szczegotowe partnera mnie minimum

cele rozmow

Powodzenia w negocjacjach!
Izabela Krejca-Pawski
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