
























Dzielę się tym, co działa. 

Jestem praktykiem sprzedaży i kocham to, co działa! Dlatego napisałam tą 

książkę, aby zawrzeć w niej odpowiedzi na wszystkie pytania, jakie słyszałam od 

ludzi sprzedaży podczas szkoleń i warsztatów. Jak budować relacje owocujące 

sprzedażą? Jak skutecznie rozmawiać o pieniądzach z klientami? Jak umawiać 

się na spotkania?  Jak zostawić konkurencję w tyle? To ważne pytania, które 

zadają sobie codziennie handlowcy i ich szefowie. Dlatego zebrałam w jednym 

miejscu wszystkie sprawdzone techniki i metody działania, które pozwalały 

osiągać sukcesy najpierw mnie, gdy sama sprzedawałam, potem moim ludziom 

i uczestnikom moich szkoleń.  Razem podnieśmy skuteczność każdej rozmowy 

sprzedażowej! 

 

Izabela Krejca-Pawski – szef firmy IKP Szkolenia, 

certyfikowany trener sprzedaży, praktyk biznesu  

z 14 letnim doświadczeniem. Pomaga ludziom sprzedaży 

podnosić wyniki ucząc sprawdzonych strategii działania. 

Wcześniej trener wewnętrzny, wspierający zespoły sprzedaży    

i kadrę managerską     w zwiększaniu efektywności działania. 

Publikuje artykuły w serwisach SalesNews.pl, drsprzedaz.pl, 

współpracuje z magazynami Szef Sprzedaży, As Sprzedaży                

i Nowa Sprzedaż. Stworzyła program podnoszenia wyników 

sprzedażowych dostępny na stronie www.izakrejcapawski.pl 

 

        

        Kup książkę w księgarni on-line 
 

       

 

 



 

 

Zobacz szkolenia, treningi, programy rozwojowe i wsparcie dla szefów zespołów >> 

Razem napędźmy Ciebie i Twój zespół do działania! 

Iza Krejca-Pawski  

 

PS. Koniecznie sprawdź też Wyzwanie sprzedażowe, które pomaga ludziom sprzedaży 

podnieść skuteczność rozmów z klientami! 


