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LISTA 9 NAJBARDZIE) "OKLEPANYCH" ZWROTOW
W ROZMOWACH SPRZEDAZOWYCH,
KTORE KLIENCI SEYSZELI JUZ SETKI RAZY,
A MIMO TO HANDLOWCY WCIAZ ICH UZYWAJA, TO:

Wyrdznia nas jakosc
Indywidualne podejscie do klienta
Doswiadczony zespot

Specjalizujemy sie w ...

Swietna obstuga posprzedazowa

Wieloletnie doswiadczenie
Ustugi ,szyte na miare”
Najwyzsza jakos¢ za przystepng cene

Kompleksowe podejscie

To nie sg korzysci, ani efekty biznesowe, tylko ogdlne idee,
skroty myslowe, stosowane przez 90% firm w swoich
prezentacjach.

Dlatego musisz... postarac sie BARDZIEJ!
Wejdz POZIOM WYZEJ w umiejetnos$ciach SPRZEDAZY!

lza Krejca-PawsKi



Wejdz w sprzeday POZIOM WYZE)!

WYROZNIA NAS JAKOSC

Lepsza wersja:

DOSWIADCZONY ZESPOL
Lepsza wersja:

OBStLUGA POSPRZEDAZOWA

Lepsza wersja:

UStUGI ,SZYTE NA MIARE"

Lepsza wersja:

INDYWIDUALNE PODEJSCIE

Lepsza wersja:

SPECJALIZUJEMY SIE W ...
Lepsza wersja:

WIELOLETNIE DOSWIADCZENIE

Lepsza wersja:

KOMPLEKSOWE PODEJSCIE

Lepsza wersja:

NAJWYZSZA JAKOSC ZA PRZYSTEPNA CENE

Lepsza wersja:

www.lzaKrejcaPawski.pl




Cwiczenie sprawito Ci trudno$c?
PRZECZYTAJ EBOOKA "SKUTECZNA SPRZEDAZ"

Naucz sie jak wejsc w sprzedaiy POZIOM WYZE)
| wyroznic si¢ na tle konkurencji!
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no Krejea Pawsk!
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www.SKLEP.izakrejcapawski.pl



http://www.sklep.izakrejcapawski.pl/
https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/ebook-skuteczna-sprzedaz-jak-wzbudzac-potrzeby-klientow-i-pokonac-obiekcje/

