LISTA ZWROTOW Z EBOOKA
"SKUTECZNA SPRZEDAZ"

LISTA 9 POPULARNYCH
KORZYSCI, KTORE JUZ NIE
DZIALAJA NA KLIENTOW!
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LISTA 9 NAJBARDZIE) "OKLEPANYCH" ZWROTOW
W ROZMOWACH SPRZEDAZOWYCH,
KTORE KLIENCI StYSZELI JUZ SETKI RAZY,
A MIMO TO HANDLOWCY WCIAZ ICH UZYWAJA, TO:

Wyrdznia nas jakosé
Indywidualne podejscie do klienta
Doswiadczony zespot

Specjalizujemy sie w ...

Swietna obstuga posprzedazowa

Wieloletnie doswiadczenie
Ustugi ,szyte na miare”
Najwyzsza jakos¢ za przystepna cene

Kompleksowe podejscie

To nie sg korzysci, ani efekty biznesowe, tylko ogdlne idee,
skroty myslowe, stosowane przez 90% firm w swoich
prezentacjach.

Dlatego musisz.. postara¢ sie BARDZIEJ!
Wejdz POZIOM WYZEJ w umiejetnosciach SPRZEDAZY!

Iza Krejca-PawskKi



PRZECZYTAJ CALOSC EBOOKA

| naucz sie jak pokonac obiekcje "nie potrzebuje”
czy "jestem zadowolony" wzbudzajac chec zakupu u klienta!

JAK WZBUDZAC POTRZEBY KLIENTOW | POKONAC OBIEKCIE

Nic nie nntrzenuig
Konkurencia ma taniel

JAK MOWIC O CENIE

ABY KLIENT CHCIAL JA ZAPLAC]C
BEZ ZADANIA RABATOW | OBNIZEK

] 6 METOD PREZENTACIJI CENY
I Z A KREJ!A-PAWSKI )

CHOE PRZECZYTAC CALOSC!

www.SKLEP.izakrejcapawski.pl



http://www.sklep.izakrejcapawski.pl/
https://sklep.izakrejcapawski.pl/produkt/ebook-skuteczna-sprzedaz-jak-wzbudzac-potrzeby-klientow-i-pokonac-obiekcje/

